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Rond de jaarwisseling heeft
Freelance.nl de 100.000ste
inschrijving geregistreerd.

Op 24 maart werd deze mijlpaal
gevierd en zijn de 100.000ste
freelancer en opdrachtgever
(inschrijving100.001) bij ons
op kantoor in het zonnetje
gezet.

Astrid Korevaar (freelancer)
en Rachel Tocklu van TeamPro
(opdrachtgever) kregen van de
directie van Freelance Fair een
bloemetje, tegoedbon en
levenslang de Pro status
cadeau.

——

Buro Beer te Baarn
www.burobeer.nl

Recruitment & Coaching, graag voor MKB-ers, 1 op 1,
en meestal sales gerelateerd.

Komt oorspronkelijk uit de verpleegkunde en heeft al 11
jaar ervaring als zelfstandig freelancer.
Persoonskenmerken: Doorzettingsvermogen, flexibiliteit en veer-
kracht, in goede tijden reserves opbouwen voor slechte tijden.
Empatisch vermogen en commercieel ingesteld.

Is enthousiast over de site en heeft momenteel
een serieus contact met een opdrachtgever. Zij is door een kennis
geattendeerd op de site.

werkt in deze uitdagende tijd aan een nieuw con-
cept om zichzelf sterker te kunnen profileren. Wat precies blijft
nog even een verrassing.

Zorg dat je functieomschrijving exact en
onderscheidend is. Je moet jouw expertise erin kunnen teruglezen.
Werk je profiel op freelance.nl regelmatig bij.

Geef altijd feedback aan freelancers die
reageren op aangeboden opdrachten. Liefst persoonlijk en anders
met de standaardoptie die freelance.nl biedt als je een opdracht
sluit. Makkelijk en vriendelijk!

TeamPro met vestigingen in Rotterdam, Ethiopié

en Kenia.
www.teampro.nl

Adviseert en assisteert Nederlandse ondernemers die
met Oost-Afrika zaken willen doen en vice versa.

Scheikundige, was werkzaam bij AKZO Nobel en heeft
TeamPro 10 jaar geleden opgezet.

Zeer betrokken bij het wel en wee van Afrika
en combineert werk en missie in haar bedrijf.
gebruikt de site om freelancers te zoeken die

zeer specifieke kwaliteiten bezitten. Zoals experts in landbouw,
aparte teelt en dergelijke. Zoekt mensen die direct aan de slag
kunnen. Ze verwacht opdrachten voor het opstellen van subsi-
dieaanvragen, marketing of businessplannen.

Afrika is vooral nu een ideaal continent om zaken
mee te doen. Bijvoorbeeld de kredietcrisis raakt Afrika minder
omdat de banken daar altijd al voorzichtig zijn geweest met finan-
ciering. Er zijn daarom veel kansen ook door de aanwezigheid van
veel grondstoffen. Rachel voorziet veel werk voor haar organisatie.

ziet kansen voor freelancers die ervaren en
specialistisch zijn. Zorg dat je bij een reactie direct duidelijk maakt
wat je kunt.
Zorg dat in je profiel op freelance.nl heel duidelijk je kwaliteiten
zijn opgenomen. Zo kan een opdrachtgever snel zoeken.



‘ 5 freela nce°n| nieuwsbrief maart 2009
dewerk marktplaats

Als Freelancer werken voor een hoog of laag (uur)tarief:
een vrije keuze.

Wij zien op het forum regelmatig discussie over de tarieven die freelancers vragen of krijgen voor hun
werk. Vaak gaat het over de grote verschillen in tariefstelling. Afgevraagd wordt of voor een laag tarief wel
degelijk werk geleverd kan worden, danwel of een freelancer zich voor een dergelijk tarief moet aanbieden.
De suggestie is dat opdrachtgevers voor een dubbeltje op de 1ste rij te willen zitten. Dat “goedkope”
freelancers niet goed zijn.

Freelancers die een hoger tarief vragen leggen een verband tussen tarief en kwaliteit van werk.
Waarschijnlijk hebben ze groot gelijk, maar dat hoeft niet altijd waar te zijn. Er zijn freelancers die graag
opdrachten uitvoeren en dat doen tegen een tarief dat onder hun gebruikelijk tarief ligt. Soms (ver) onder
het markttarief, omdat ze het werk of het geld nodig hebben, het leuk vinden om een specifieke opdracht uit
te voeren, of op die wijze uitbreiding van hun klantenkring zoeken. En vervolgens goed werk afleveren.

Deze discussie is oneindig. Je kan er een mening, zelfs oordeel over hebben. Die discussie op het forum willen
wij graag afronden. Freelance.nl biedt als marktplaats de mogelijkheid aan freelancers en opdrachtgevers
met elkaar in contact te komen. Zij faciliteert maar oordeelt niet. We houden de site zuiver voor freelancers
en accepteren opdrachten die bestemd zijn voor freelancers.

Opdrachtgevers die een tijdelijke en specifieke opdracht hebben mogen deze aan al onze 100.000
freelancers aanbieden, ongeacht hun achtergrond, tarief, kunde etc. Freelancers hebben de mogelijkheid
om te reageren, en aanbieden een opdracht uit te voeren. Een opdrachtgever kiest uit het aanbod een
geschikte kandidaat voor zijn opdracht. Hij regelt zelf in goed overleg met de freelancer de voorwaarden.
Freelance.nl kan geen regels voorschijven over wie een opdrachtgever wel of niet mag aannemen.
Freelance.nl kan ook geen opdrachten of freelancers weigeren die met een laag tarief op de site staan.
Alleen bij misbruik van onze marktplaats kan freelance.nl weigeren te plaatsen. Lage tarieven zijn geen
vorm van misbruik. Dat is vrije marktwerking en raakt de kern van een marktplaats als freelance.nl.

Volgens freelance.nl is het in het belang van iedereen die deelneemt aan de site om zich zo goed mogelijk
te profileren. Een aangeboden opdracht en gevraagde vaardigheden van een freelancer moeten helder
omschreven en duidelijk zijn. Een freelancer zal zich goed moeten profileren en onderscheiden.

Zo zal de beste match tussen vraag en aanbod mogelijk worden. Bij die match zal het tarief zeker tellen.
De opdrachtgever krijgt wat hij wil en wat hij verdient. Voor de freelancer geldt dat ook.

Een enthousiaste aanmelding als freelancer, en een professionele reactie als opdrachtgever leggen de basis
voor vertrouwen. Zo groeit het aantal succesvolle matches. De meer dan nieuwe 100 opdrachten per dag
(nergens in Nederland wordt op 1 plaats zoveel nieuw (tijdelijk) werk aangeboden) bevestigen het nut van
deze marktplaats voor een sterk groeiend aantal (pro-)freelancers en opdrachtgevers.

Nuttige informatie voor freelancers ziet freelance.nl onder meer op de volgende sites:

www.lancelots.nl www.zo-zelfstandigondernemen.nl




